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Fokustalk - AI im Vertrieb und Marketing

Digital Sales
FOKUSTALK

EINLADUNG

Donnerstag, 24. November 2022 von 16:30 – 18:00 Uhr 
Wirtschaftskammer Kärnten, Klagenfurt, Europaplatz 1, Raum C004 WIFI Klagenfurt und 
Online über Zoom (Hybridveranstaltung), der Teilnahmelink wird nach Anmeldung zugesendet

Ziel der Veranstaltung ist es, Awareness zu schaffen, um Chancen in zukünftigen Business Modellen in Zusammen-
hang mit Artificial Intelligence im Marketing und Vertrieb zu erkennen und umzusetzen.
Anmeldungen an patrick.struger@sic.or.at

Wir freuen uns auf Sie/dich! 

Ing. Marc Gfrerer MBA                     DI Bernd Buchegger 
SIC Vorsitzender                 SIC Fokusgruppe Digital Sales

Programm

Unsere Experten

Eröffnung und Moderation Patrick Struger, Internationalisierungsassistent SIC Software Internet Cluster 

Bernd Buchegger, Leiter der SIC Fokusgruppe „Digital Sales“ 

   Einleitung und Vorstellung der Fokusgruppe „Digital Sales“
   Vorstellung der Expertin und Buchempfehlung

Experten-Impuls von Livia Rainsberger

   KI – die neue Intelligenz im Vertrieb: Tools, Einsatzmöglichkeiten und Potenziale von AI

Q&A Session - moderieQ&A Session - moderiert von Bernd Buchegger

   Verlosung von Buch-Exemplaren (https://amzn.to/3SQpPBG)

AI IM VERTRIEB UND MARKETING

Erhalten Sie einen Überblick über die Möglichkeiten der KI-Technologie für den Vertrieb von der Sales-Expertin 
und erfolgreichen Buch-Autorin Livia Rainsberger sowie dem Digital-Sales-Experten Bernd Buchegger. 

Wo liegen die konkreten Potenziale für Vertriebsorganisationen? Und wie wird KI die Arbeit im Vertrieb verändern? 
Unsere Expertin stellt dabei verfügbare KI-Tools und ihre Anwendung vor und beschreibt die Vor- und Nachteile 
sowie Grenzen und Möglichkeiten.

Führungskräfte in Marketing und Vertrieb, Unternehmer:innen und Interessierte erhalten Antworten auf die Führungskräfte in Marketing und Vertrieb, Unternehmer:innen und Interessierte erhalten Antworten auf die 
wichtigsten Fragen und konkrete Handlungsempfehlungen für die Umsetzung im eigenen Unternehmen sowie 
Einblicke in Einsatzmöglichkeiten und grundlegende Funktionsweisen der Künstlichen Intelligenz im Vertrieb.

DI Bernd Buchegger 
ist Gründer und Geschäftsführer der trinitec IT 
Solutions & Consulting GmbH und Leiter der 
FFokusgruppe Digital Sales im Software Internet 
Cluster. Als Digital Sales Experte setzt er sich mit 
Trends und Innovationen im digitalen Vertrieb und 
eCommerce-Bereich auseinander und unterstützt 
bei der Implementierung von professionellen 
Automatisierungs-Lösungen von digitalen 
Geschäftsprozessen.

Livia Rainsberger 
ist Sales Beraterin, Keynote Speakerin, FH-Lektorin 
zum Thema „E-Commerce und Künstliche 
Intelligenz im Vertrieb“ an der FH Wien sowie 
eerfolgreiche Buchautorin. Die Expertin für digitale 
Transformation unterstützt Vertriebsorganisationen 
bei ihrer Bewältigung und Entwicklung von 
innovativen Vertriebs-Modellen und neuen Ansätzen 
mit praxisbezogenem Know-How, zielgerichteten 
Analysen und neuen Vertriebs-Methoden.


