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Vorstellung



1984 in Klagenfurt geboren

2003 Übernahme Familienbetrieb

2008 Konkurs, Start E-Commerce
& Online Marketing

2016 Gründung KIRCHBAUMER.COM

2019 Gründung Radiant PIG
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Vorstellung 
Vernetzen wir uns!



Berateraspekt
ePlattformen
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bestehendes Ökosystem Aufmerksamkeit, aber auch
Mitbewerb

steigender Beratungsbedarf

ePlattformen
     vs. eigener Shop

Strenge Regeln und Abhängigkeit



Bedeutung für Berater

Überblick und Fokus Aufbau von Erfahrungswerten

Neue Beratungsmodelle Chancen in Verbindung mit
dem Online Shop des Kunden



Verbindung mit Warenwirtschaft Sortimentsanpassung pro Kanal

Laufendes Monitoring

ePlattformen
Beratungspotentiale

Weitere Schnittstellen



03Trends & 
Überblick

ePlattformen



Marktplätze
  
  Nach Größe/Relevant in AT

  Amazon

Ebay

Willhaben

Alibaba/Rakuten



Amazon
 Mittlerweile riesiges Händler Netzwerk

Grundgebühren ab 39 Euro

Verkaufsprovision 7–15 %

Werbemöglichkeiten

Eigener Brand Shop möglich



eBay
 Grundgebühr ab 39€, 4,5–10,5 % Provision



Willhaben
 Keine Verkaufprovision



Alibaba / Rakuten 
 China bzw. Japan

B2B Fokus bei Alibaba, hohe
Gebühren, dafür keine Provision

Rakuten ähnlich wie Amazon aber
mit eBay Pricing



Rascher
Einstieg
Shopify

Preise von $9 bis $ 40.000 pro Monat.

Pros
Sehr benutzerfreundlich & schnell einzurichten.
Keine Designkenntnisse erforderlich.

Cons
Begrenzte Anpassung.
Schwierig, sich abzuheben.
Transaktionsgebühren von Dritten können teuer werden.

E-Commerce out of the box



TELEFON
+43 676 6126114

E-MAIL
hannes@kirchbaumer.com

UNTERNEHMENSSITZ
Auerspergstraße 17/9, 1080 Wien Danke für die

Aufmerksamkeit!

tel:00436766126114

